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Factores determinantes de la competitividad
de la industria salvadoreia en el marco del

TLC con México*

Introduccion

A lo largo de los ultimos afos, el comercio bilateral entre
El Salvador y México se ha caracterizado por un persistente
déficit comercial para el primero. Dicha relacion de
desventaja comercial se ha gestado en un marco de evidentes
asimetrias en cuanto al tamafio y grado de desarrollo entre
las naciones. Si bien, ambas economias han transitado por
profundos procesos de transformacion y apertura de sus
estructuras econdmicas en el marco de las reformas del
Ilamado “Consenso de Washington®, las capacidades
productivas y comerciales en los paises han evolucionado
diferenciadamente. De ahi, que México se posicione como
una economia con sectores mas desarrollados en relacion
a El Salvador, con un mayor nivel de diversificacion y
competitividad en su estructura comercial, y una clara
ventaja en términos de desarrollo social.

En este contexto de asimetrias se inscribe el Tratado de
Libre Comercio entre ambas economias.

El Tratado de Libre Comercio México-Triangulo del Nortel
(TLCTN) asi como CAFTA y todos los demas procesos
de apertura comercial estan inspirados basicamente en la
teoria de las ventajas comparativas —y sus variantes- de corte
neoclasico.

A un poco mas de cinco afios de haberse implementado el
TLCTN, la evidencia empirica demuestra que en la practica,
la realidad no coincide con los postulados tedricos que
fundamentan los procesos de apertura comercial. En este
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sentido, luego de casi tres meses de la implementacién del
TLC con EE.UU. la lectura de los resultados del TLCTN
para El Salvador desde un marco de analisis alternativo se
hace ahora mas que relevante. Un TLC con un mayor grado
de asimetria y grados de dependencia economica, politica
y social entre paises, implicara la aplicacion en
correspondiente magnitud de politicas publicas tendientes
a reducir las brechas de competitividad entre naciones.

Al respecto, el presente articulo hace una aproximacion al
efecto de las politicas econémicas en la competitividad de
la economia salvadorefia en el marco de liberalizacion
comercial del TLC con México, y en funcion de éllo se ha
estructurado en tres apartados: EI primero describe las
principales tendencias del comercio bilateral en el marco
del TLCTN, el segundo consiste en un analisis de la
evolucion de la competitividad relativa de El Salvador frente
a México y sus principales determinantes, finalmente, en
el tercer apartado se esbozan las principales conclusiones
derivadas del andlisis previo.

1. Evolucién del Comercio Bilateral
El Salvador-México en el marco del
Tratado de Libre Comercio México-
Triangulo Norte

A cinco afios de vigencia del TLCTN, se esperaria que

dadas las mayores concesiones iniciales de acceso al mercado
otorgadas por México a El Salvador, este ultimo al menos
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redujera drasticamente el saldo negativo que persistentemente
ha estado presente en su balanza comercial. Por el contrario,
el déficit comercial con México para el afio 2005 ascendio
a US$ 491.3 millones, monto 2.6 veces superior al promedio
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registrado en el periodo previo a la entrada en vigor del
Tratado de Libre Comercio entre ambos paises (US$ 189.3
millones entre 1994-2000), como se aprecia en el graficol.

Grdfico 1
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Nota: Los porcentajes sobre las barras de déficit, corresponden a tasas de crecimiento.

Por otra parte, la fuerte concentracion en pocos sectores,
industrias y productos en las relaciones comerciales bilaterales
persisten, aln y cuando El Salvador ha gozado de mayores
preferencias en cuanto al acceso al mercado mexicano. Los
resultados obtenidos del analisis de la evolucidn del comercio
respecto a las concesiones arancelarias en el TLCTN son
diferenciados. Lo cual indica que la eliminacion de las
barreras arancelarias para la entrada al mercado mexicano,
no se reflejaran automaticamente en un mayor dinamismo
en las exportaciones, de la misma manera, que El Salvador
tenga plazos mas largos de desgravacion arancelaria frente
a México, no implica necesariamente que este Gltimo no
pueda ver incrementar sus flujos comerciales a El Salvador
previo a la eliminacion arancelaria. De ahi, que la apertura
de los mercados por medio de un TLC, se constituye nada
mas como un nuevo escenario en donde las diferencias en
cuanto a competitividad entre los paises se hacen mas
evidentes.

2. Factores determinantes del
desempefio comercial bilateral en
el marco del TLCTN: un marco de
analisis alternativo

Diferentes opiniones han surgido entre escuelas de
pensamiento econdmico en cuanto al dominio de la teoria
de la ventaja comparativa o la teoria de la ventaja absoluta
como explicativas de la evolucion del comercio mundial.
En la vision neoclésica de las ventajas comparativas, se
asume que la economia al dejarla funcionar libremente
tiende a generar un equilibrio general espontaneo, el cual
lleva a la plena utilizacion de los recursos existentes, la
asignacion 6ptima de los mismos y el bienestar social. En
el plano internacional, ademas de lo anterior, el
funcionamiento de las fuerzas de mercado permitira a los
paises adquirir ventajas en algunos productos, aumentar
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las posibilidades de consumo y hasta alcanzar el equilibrio
comercial. Fundamentalmente se asume que habra
mecanismos automaticos que llevaran a los paises a corregir
el déficit o superavit comercial, y de esa manera las ventajas
o0 desventajas absolutas de costos y productividad inicial.

Pese a que en el desarrollo de la teoria econémica ha
predominado principalmente la ventaja comparativa, poco
a poco se ha ido abriendo espacio para el resurgir de teorias
alternas, dado el poco poder explicativo de las teorias
ortodoxas predominantes sobre las tendencias observadas
en la realidad.

Asi, este articulo tiene como marco teérico de analisis la
teoria moderna de la Ventaja Absoluta (VA). Esta fue
introducida por Adam Smith, y ha sido desarrollada de
manera mas amplia y con nuevos aportesZ por autores
contemporaneos como Diego Guerrero3, y Anwar Shaihk4.
La teoria moderna de la VA se presenta como una teoria
alternativa del comercio internacional frente a la ventaja
comparativa y sus diferentes variantess.

Esta teoria alternativa, plantea que un pais es competitivo
con respecto a otro, si posee empresas que disfrutan de
ventajas absolutas intrasectoriales (dentro de una misma
industria o sector productivo) en una mayor cantidad de
productos, es decir, si son capaces de producir bienes con
menores costos unitarios que sus rivales o poder ofrecer
mayor calidad con iguales costes de produccion en mayor
numero de sectores.

Aquellos paises que cuentan con empresas que poseen
ventaja absoluta de costos frente a otros en un mayor
numero de sectores tenderan a mantener una tendencia al
superdvit comercial estructural y los que tengan desventaja
absoluta de costos en un mayor nimero de sectores tenderan
a mantener déficit en su balanza comercial.

Partiendo de estas premisas, el comportamiento del comercio
salvadorefio con México se puede explicar de mejor manera,
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evaluando el desempefio de la competitividad relativa por
medio de la evolucion de los Costos Laborales Unitarios
(CLU) relativos de El Salvador con respecto a México, en
la medida que estos se constituyen como una aproximacion
a la evolucion de los costos totales en un sector productivo
0 de manera mas agregada en una economia (ver recuadro
1).

2.1 Anadlisis de la evolucidon de los Costos
Laborales Unitarios

En el presente apartado se realiza un anlisis de las tendencias
de los Costos Laborales Unitarios Relativos (CLUR), mas
que determinar las diferencias absolutas de costos entre los
paises para un momento determinado.6 Para ello, se han
determinado tres tipos de CLURs: 1) en términos de
salarios nominales en moneda local, 2) salarios reales en
moneda local y 3) salarios nominales en ddlares para el

sector manufacturero de ambos paises’.

Esta teoria alternativa, plantea que un
pais es competitivo con respecto a otro,
si posee empresas que disfrutan de
ventajas absolutas intrasectoriales
(dentro de una misma industria o sector
productivo) en una mayor cantidad de
productos, es decir, si son capaces de
producir bienes con menores costos
unitarios que sus rivales o poder ofrecer
mayor calidad con iguales costes de
produccion en mayor numero de
sectores.
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Recuadro 1
Los CLU's: Aclaracién metodolégica-conceptual

Los costos laborales unitarios (CLU’s) son una variable que refleja los costos de producciéon de
los bienes transables entre paises ya la vez, un indicador de la competitividad de un pais, ya
sea en un sector o globalmente segun sea el nivel de agregacion con que se estimen éstos. Asi,
La evolucién de los CLU’s promedio de un pais respecto a los de otro se constituyen como una
aproximaciéon agregada de la competitividad, en la medida que valora la evolucion de los costos
y precios promedio comparativamente.

Teniendo esto en cuenta, una manera empirica de ver ala Teoria Moderna de la Ventaja
Absoluta es por medio de los Costos Laborales Unitarios (CLU) de un pais, los cuales son una
variable Proxy de los costos unitario de produccion del pais a nivel agregado.

Se debe considerar ademas que si la tendencia es a sustituir la utilizacion del factor trabajo en el
proceso de produccion por mas capital (introduccién de tecnologia), esto se vera reflejado en
una reduccion de los costos laborales por producto.

CLU =

WF

T

Los Costos Laborales Unitarios se definen como la relacion entre salario real por trabajador (w)
y productividad por trabajador (t), como se aprecia en la ecuacioén anterior. En primer lugar, los
CLU guardan una relacion directa con el salario por trabajador, es decir, en la medida que los

salarios tiendan a crecer, yla productividad por trabajador se mantiene constante, los CLU
creceran, porel contrario si el salario por trabajador tiende a reducirse manteniendo la
productividad constante los CLU se reduciran. El segundo factor que determina los CLU esla
productividad por trabajador, la cual guarda una relaciéon indirecta con los costos laborales
unitarios. Es decir, en la medida que la productividad tienda a crecer los CLU tenderan a
reducirse y si la productividad decrece, los CLU creceran.

Con el objeto de medir la evolucion de la competitividad entre dos paises, se compara la
evolucion de los CLU relativos, definidos como:

CLU,
CLU,

CLUrelativo =

Asi, el pais A vera mejorada su competitividad respecto al otro en la medida que tienda a reducir
sus CLU en mayor medida que su similar o que crezcan en menor medida que los CLU del pais
B, lo cual se reflejaria en una reduccion en sus CLU relativos; por el contrario, el pais A veria
reducir su competitividad con respecto al pais B si sus CLU crecieran en mayor proporcién o que
se reduzcan en menor proporcién que su rival.
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2.1.1 Los Costos Laborales Unitarios
Nominales Relativos (CLUNR)

El comportamiento del indice de CLUNR determina la
pérdida o ganancia de competitividad de la industria
manufacturera salvadorefia respecto a su similar mexicano
en la medida que este incremente o disminuya
respectivamente con respecto a un afio de referencia. En el
gréfico 2 se muestra el comportamiento de la competitividad
relativa entre ambos paises, a través del indice de CLUNR.
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Al respecto es facil observar como en el transcurso de la
década del noventa El Salvador aparentemente ha
experimentado constantes mejoras de competitividad relativa.
Esto se da en la medida que la tendencia en el crecimiento
de los CLUN salvadorefios es menor a la observada en la
industria mexicana en la mayoria de afios del periodo de
estudiado (a excepcion de 1993).

Grdfico 2
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Existen dos factores que explican la evolucion de los costos
laborales unitarios en los paises y por ende la pérdida o
ganancia de competitividad relativa, estos son: los salarios
y la productividad.

En El Salvador los salarios promedio nominales unitarios
pagados en la industria manufacturera han crecido entre
1990y 2000 con una menor dindmica que en México. La
excepcion en este comportamiento se da en el 2001, fecha
que coincide con la entrada en vigencia del Tratado de
Libre Comercio con México. En este afio, el indice de

salario medio nominal (ISMN) de la manufactura se contrae
en El Salvador, en oposicion a la tendencia observada en
afos anteriores, recuperando el nivel que se tenia en 2000
hasta el afio 2003 (gréafico 3).

Preliminarmente, dichos resultados hacen ver que la medida
utilizada por las empresas salvadorefias para hacer frente a
la competencia abierta con los procesos de liberalizacién
comercial y los Tratados de Libre Comercio, ha sido la
contencion de los salarios.
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México por su parte ha visto incrementar sostenidamente
los salarios medios nominales (SMN). Estos presentan un
mayor crecimiento en el periodo 1994-2000, para que a
partir de 2001 crezcan pero en menor medida. Entonces,
la explicacion de las aparentes mejoras en la competitividad
de la manufactura salvadorefia, (observadas en el grafico
No. 2), se deriva en buena parte a una politica salarial de
contencion del crecimiento de los salarios nominales pagados
en la industria manufacturera, lo cual se constituye como
una manera limitada de bdsqueda de competitividad.

El constante incremento del indice de Costos Laborales
Unitarios Nominales (ICLUN) en México se debe
principalmente a que el crecimiento de sus salarios medios
nominales (SMN) no ha sido compensado por una mejora
sustantiva de la productividad de la mano de obra, pese a
presentar un mayor crecimiento de la productividad respecto
a El Salvador. Dicho argumento se sustenta en el
comportamiento del indicador de productividad (ver grafico
4). En éste se aprecia que hay claras diferencias en la
evolucion del mismo para cada pais.8

Al respecto pareciera que en el caso de la industria mexicana
la 16gica competitiva es contraria a la salvadorefia, pues por
un lado, el primero introduce procesos de produccion mas
eficientes (tecnologia), lo cual se reflejaria en el aumento
de la productividad, y el segundo en cambio presenta un

pobre desempefio en ese indicador. Por otra parte, dicha
I6gica se revierte contra la industria salvadorefia, pues en
la medida que no existe esfuerzos por hacer mas eficientes
los procesos productivos (introduccion de tecnologia), se
tiene que recurrir cada vez més a la contraccion o contencion
de los salarios nominales. Esto Ultimo se constituye como
maneras artificiales y espurias en la busqueda de
competitividad, dado que la contraccion de los salarios no
es una medida ilimitada y en algiin momento se encontrara
con barreras de caréacter social que impidan su uso.

2.1.2 Los determinantes de la competitividad

El andlisis de la evolucion de la competitividad de la industria
no puede obviar el abordaje de determinantes externos a
las empresas que influyen en el posicionamiento relativo
de dichos sectores en el comercio internacional. Asi, los
esfuerzos de las empresas por lograr mayores niveles de
competitividad no estan aislados del marco de politicas
economicas impulsadas en los paises. Aunque estos Ultimos
se consideran factores exdgenos a las dinamicas sectoriales
(en la medida que éstas no se determinan Unicamente al
interior de las industrias y empresas), generan un efecto en
la mejora o desmejora de los niveles relativos de
competitividad de las industrias frente a sus rivales.
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2.1.2.1 La inflacion y los Costos Laborales
Unitarios

Al incluir el efecto del incremento de los precios (inflacion)
en las economias, puede observarse que los salarios reales
se contraen en la medida que la inflacion crece mas que los
incrementos en los salarios nominales. De esta manera, el
ICLU real, puede mostrar de mejor manera la politica
salarial aplicada en los paises y su influencia en la
competitividad.®

El Salvador se ha caracterizado por mantener bajos niveles
inflacionarios, los cuales desde 1996 no sobrepasan los dos
digitos. En cambio la economia mexicana a raiz de la
profunda crisis a mediados de los noventas experimentd
incrementos sustanciales en los indices generales de precios,
los cuales se han estabilizado en los afios siguientes. Contrario
a la evolucion del ICLU en términos nominales (grafico
2), al introducir el efecto inflacion la tendencia observada
en los CLU mexicanos es a reducirse con respecto al afio
base (ver gréfico 5).

El Salvador también muestra una tendencia a reducir su
ICLU, como se observa en el grafico 5, éste a diferencia de
México no presenta un comportamiento tan dréstico,

debido al mayor crecimiento en la productividad de la
industria mexicana (grafico 4).

Como se mencionara anteriormente, en El Salvador ha
existido una politica sisteméatica de depresion de los salarios
reales pagados en la industria manufacturera, observando
las mayores caidas en este indicador en los afios 1994 y
2001 coincidiendo este ultimo con la entrada en vigencia
del Tratado de Libre Comercio con México. Por el lado de
Meéxico se observa un cambio radical en el comportamiento
de los salarios al expresarse en términos reales, pues la
tendencia claramente creciente de los SMN se revierte y/o
atenta al descontar la inflacion. La mayor contraccién en
los SMR se da en los afios posteriores a la crisis, afios en
los que los niveles de inflacion en México alcanzaron tasas
de hasta 5 veces los niveles de 199410, los cuales no fueron
compensados por similares incrementos en los salarios
nominales.

Lo anterior demuestra que en ambos paises se ha utilizado
la via del deterioro de los salarios reales como forma para
ganar competitividad, pero ello se manifiesta en mayor
magnitud en la industria manufacturera mexicana. La
mayor caida de los salarios reales en México entre 1994 y
1999, provoco que los CLU reales relativos aumentaran,
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lo que refleja una desmejora en la competitividad de El
Salvador con respecto a México, contrario a lo observado
en la evolucion del indice de costos laborales unitarios
nominales relativos, en donde EI Salvador parece
experimentar constantes mejoras en la competitividad
relativa respecto a México.

Ciertamente, México ha tenido crecimientos en sus salarios
nominales insuficientes para compensar la inflacion, lo que
hizo que sus salarios reales cayeran en ciertos afios, pero en
general han utilizado en menor medida que El Salvador la
via espuria de contraccion de salarios reales para ganar
competitividad.

La evolucion de los salarios medios reales relativos
(ESA/MEX) mostrados en el grafico 6, permiten observar
que El Salvador en 2001 efectla una contraccién salarial
de mayor magnitud a la mexicana, lo que permite ver que
la mejora en términos competitivos frente a México durante
los tres primeros afios del TLCTN responden a una politica
de contraccion de salarios reales en la manufactura.

Las tendencias antes descritas no dejan lugar a dudas del
nivel de impacto que la politica salarial de los paises tiene
sobre la competitividad de sus sectores. Ello se evidencia
en la tendencia a la mejora competitiva de México, al medir

los CLU en términos reales (es decir al introducir el efecto
inflacion), contraria a la tendencia mostrada al evaluar el
comportamiento de los CLU en términos nominales. Segiin
lo observado, la industria manufacturera salvadorefia ha
tendido a deteriorar los salarios reales sistematicamente y
en mayor magnitud que México, como se afirmara
anteriormente, se constituye como una via espuria de buscar
competitividad.

2.1.2.2 El manejo de la politica cambiaria y
su efecto en la competitividad de los
paises

El tipo de cambio nominal (TCN) se expresa como el
ndmero unidades de moneda local equivalentes a una
unidad monetaria extranjera de referencia. Tanto para El
Salvador como Meéxico el calculo del TCN se hace referente
al dolar, esencialmente por el nivel de integracion comercial
de éstos con Estados Unidos, lo cual legitima y facilita el
analisis comparativo del mismo, ademas el hecho que el
comercio bilateral entre El Salvador y México es realizado
en dolares.11
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Para efectos del presente analisis se han
calculado los indices de TCN para cada

pais tomando como afio base el afio 2000.

ElI ITCN se apreciard en un afio, cuando

el indice respectivo decrezca respecto al

afo base, y se depreciara cuando el ITCN

aumente respecto al afio base.

Es usual que los paises utilicen el TCN
como un mecanismo de corto plazo para
generar competitividad en el comercio
internacional. Cuando un pais deprecia
su TCN, es decir, incrementa la cantidad
de moneda local pagada por un dolar, en
el corto plazo abarata las exportaciones
y encarece las importaciones. Si dicha
devaluacion no es acompafiada de un ajuste similar en los
salarios nominales, abaratard el costo del trabajo, lo cual es
relevante para industrias de bienes transables, ya sea aquellas
que exporten o compitan en el mercado local con
importaciones. Derivado de una devaluacion, las empresas
veran reducir el valor monetario de los salarios pagados al
trabajador en caso que los salarios no estén indexados al
tipo de cambio, en otras palabras sus CLU caeran y por
ende incrementara su competitividad.12

Es usual que los paises utilicen
el TCN como un mecanismo
de corto plazo para generar
competitividad en el comercio
internacional. Cuando un pais
deprecia su TCN, es decir,
incrementa la cantidad de
moneda local pagada por un
dolar, en el corto plazo abarata
las exportaciones y encarece
las importaciones.

Salvador y México ha sido muy
diferente a lo largo de los noventa. En
el primer pais hasta el 2000 existié un
tipo de cambio fijo de facto el cual
oscilo entre los 8 y 8.75 colones por
délar haciéndose éste explicitamente
fijo en 2001 al amarrarlo por decreto
en 8.75 por doélar13. Por el contrario
en México, sobre todo desde la
devaluacion originada en la crisis
cambiaria de 1994 ha venido deslizando
constantemente su TCN
(depreciandose) hasta estabilizarse en
1999 y volver a depreciarse en 2001
como se observa en el gréfico 7.

| El manejo de la politica cambiaria en El

La flexibilidad de la politica cambiaria mexicana ha tenido
influencia en mejorar su competitividad respecto a otros
paises que como El Salvador mantienen un régimen fijo14.
El efecto de la politica cambiaria mexicana en la
competitividad de su industria manufacturera es evidente,
lo cual se aprecia en el grafico 8.
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Grdfico 7
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Como resultado de la devaluacion del peso mexicano en
1995, el ICLUN relativo expresado en ddlares crece
considerablemente respecto al ICLUN relativos en moneda
local, lo que significd para México una mejora en la
competitividad relativa en ese afio. México ha continuado
con el constante deslizamiento (depreciacion) de su TCN
(como se observa en el gréafico 7), a consecuencia de ello
y a los constantes incrementos en productividad, México

ha tendido a mejorar su competitividad relativa frente a El
Salvador en ciertos afios. Pese a ciertas mejoras en términos
de competitividad relativa para El Salvador en el transcurso
del periodo analizado, la desmejora competitiva observada
a raiz de la crisis cambiaria en México entre 1994-1995 no
ha podido ser contrarrestada por EI Salvador.
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3. A manera de conclusiéon

En general, la tendencia observada de los CLU relativos
entre El Salvador y México previo a introducir el efecto de
la politica salarial y cambiaria (términos nominales en
moneda local) parece favorecer a El Salvador. Al incorporar
el efecto de las politicas salariales y cambiarias la realidad
es otra. México ha revertido la tendencia a desmejorar
constantemente su competitividad relativa frente a El
Salvador por tres razones: México se ha devaluado su
moneda de manera recurrente en los afios posteriores a la
crisis de 1994-1995, mientras que El Salvador ha renunciado
a dicha medida al dolarizarse. Si bien ambos paises han
usado la via espuria de buscar competitividad a costa de la
contencidn y/o contraccion de los salarios reales, El Salvador
lo ha hecho en mayor medida. Sumado a ésto, en México
la productividad ha crecido més que en El Salvador.

Existen dos factores que explican la evolucion de los costos
laborales unitarios en los paises y por ende la pérdida o
ganancia de competitividad relativa, estos son: los salarios
y la productividad. En el caso de El Salvador, los resultados
evidencian la poca capacidad de introducir procesos
productivos mas eficientes que hagan incrementar su
productividad y en consecuencia su competitividad en un
contexto de apertura comercial como el TLCTN. En
cambio, la industria salvadorefia en base a los datos pareceria
que ha buscado mejorar su competitividad casi
exclusivamente por medio de la contencion de los salarios
nominales y la contraccion de los salarios reales. Esto Gltimo
a nuestro parecer, se constituye como maneras artificiales,
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espurias y de corto plazo para buscar la competitividad, y
que pueden tener efectos muy negativos en las condiciones
de vida de la poblacion, inclusive para la competitividad,
dado el efecto negativo de bajos salarios sobre la
productividad del trabajador.

El manejo en afios pasados de la politica econdmica
salvadorefia no ha hecho mas que potenciar dicha desmejora
competitiva, en la medida que ha renunciado al manejo de
su politica cambiaria como herramienta para hacer frente
al efecto de las devaluaciones en los socios comerciales,
mientras que las empresas manufactureras nacionales no
han compensado dicha desventaja con un incremento
considerable en la productividad en sus procesos productivos.
De ahi que en el corto plazo no se vislumbra un cambio
dréstico en las tendencias antes descritas, hecho que no
hace més que reproducir y ampliar constantemente las
desventajas competitivas en el comercio bilateral, lo cual
en un marco de apertura comercial se potencia.

Existe una fuerte vinculacion en el largo plazo entre la
evolucion de los Costos Laborales Unitarios reales, el Tipo
de Cambio Real y el desempefio comercial de EI Salvador
frente a México. Las tendencias parecen ser claras, la brecha
comercial salvadorefia se comporta conforme la
competitividad relativa entre los paises evolucione. De ahi
que los desequilibrios comerciales nicamente podran ser
corregidos sostenidamente en la medida que El Salvador
logre mejorar su condicidn de retraso competitivo por
medio del avance tecnoldgico en sus procesos de produccion.
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de productividad de EI Salvador entre el indice de productividad de
México para cada afio. Asi, un crecimiento en este indicara una mejora
de la productividad en EI Salvador respecto a México, una reduccion
una desmejora para El Salvador respecto a México.

El Triangulo Norte lo constituyen: Guatemala, Honduras y El Salvador. 9. En la Politica Salarial se considera tanto la explicita como la implicita

Guerrero propone agregar al planteamiento de Smith dos elementos (aplicada por el Gobierno y las empresas respectivamente)

importantes: Una teoria de la competencia dinamica (intra e 10. En 1994 la tasa de inflacion medida por el IPC fue de 6.97% pasando

intersectorial) y la inexistencia de mecanismos monetarios automaticos en 1995y 1996 a 35% y 34.4% respectivamente.

que eliminen los desequilibrios comerciales entre paises. 17 | o5 Tipos de Cambio Nominal utilizados para El Salvador y México

Profesor del Departamento de Economia Aplicada de la Universidad seran Colones/ddlares y pesos/ddlares respectivamente. En ese caso, una

Complutense de Madrid. devaluacion de la moneda local respecto al dolar, manteniendo constante

Economista de la New School for Social Research New York. el tipo de cambio del otro pais, significara que la moneda del primero

N . . . se deprecie respecto al segundo.

Modelo Ricardiano y sus variantes como Heckscher-Ohlin y competencia - ) .

monopolistica. 12. El efecto favorable de la devaluacion se mantendra en el mediano o
o - - . largo plazo dependiendo de las influencia del tipo de cambio en la

Dadas las dificultades de comparacion a nivel internacional y la inflacion local y en la capacidad de los trabajadores para ajustar su

disponibilidad de datos se ha optado por esta opcion. salario frente a la inflacion y/o devaluacion.

El comercio bilateral de bienes transables entre El Salvador y México 13. Con el proceso de dolarizacin de enero del 2001

se caracteriza por estar concentrado en pocos productos, los cuales en su ' L " . .

mayoria provienen del sector manufacturero (80% de las exportaciones ~ 14- Es preciso sefialar que en 1994-1995 la devaluacion se dio mas bien

salvadorefias y 83% de las importaciones desde México en 2003 se
concentran en este sector).

como consecuencia de la crisis sufrida por México en ese afio, mas que
una intencionalidad de politica cambiaria.



